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C'estenmilliardz{f) le nombre de canattes

. PROCESSUS

" Un assemblage particulier

i La canette est congus en trois &tapes,
vendues dansle monde. Autant dire gue i Un fabncant fait le capot, un autre |e fit
le marchéest enome, Risn qu'en Europe, L et un troisiéme remplit et assemble.
cesont prés de 54 milliards de caneties. [ Il existe des usines parteut

Sans comptergue k3 cansttarsfarmahble i dans le monde, au vu du potentiel
pourrat encore davelopperle marché. & du marché,

i IMPLANTATION

‘" Rester local

i Le premier module de fabrication est en

E:; France. Mais a terme, si des contrals avec
. des producteurs sont signés, Franck Lucas
i aimerait implanter son usine

i dans l2 secteur chakonnais. De nombraus

¢ smplois pourraient élre craées,

]
INNOVATION. Le Chalonnais Franck Lucas lance la canette refermable qui conserve le produit.

Ne plus gacher sa canette

i 2008. C'est & cefte date que Franck Lucas a débuté
i son aventure pour créer une canette refarmable,

Le praduit que vient d'in-
venter Franck Lucas va
peut-étre révolutionner la
consommation. Son ings-
nieus systems permet de
refarmar una canatie.

ut le monde a déja
I ouvert une canette de
33 cl. Tout le monde

I'a également déja jetée sans
arriver i tout boire, Clest &
partir de ce constat gue
Franck Lucas a décidé de se
lancer dans "aventure du
créateur, « Le mangue de re-
fermabilité limite les possibi-
lités d'utilization de la canet-
te =, confielechef
d'entreprise qui a créé la so-
ciété 3L distribution, pour

201 2. Surune chaine de production test, la canatte

i refermable débute son industrialisation.

Dans un bureau de Champfergeuil, Franck Lusas vient J'inventar un preduit qud va rayonnar
dana b= monds. Phoio G0

£€ Nous avons
inventé des tests
pour la canette
refermable.

]e connais mieux
le produit que ceux

qui le fabriquent.”
EEEEE— — —
Franck Lucas, entraprenaur

le de convaincre des indus-
tricls de se lancerdans
Taventure, Cela fait plusieurs
mais qu'il parcourt le monde
pour vanter son produit.

Phase active
Un industriel a décidé de
participer & I'aventure avec

mettre au point ce produit.

Depuis plus de trois ans, il ré-  me d'ouverture =, indigue4t-
fléchit & mettre au pointun  il. Pendant plus de trois ans,
systeme permettant de refer-  Uentrepreneur qui reprend

meer sa canette sans en giter
le contenu. = La canette est
un produit mature, 10’y a eu
gue trés peu dFinnovation de
puis des années, i part sur
I'impression au laser et la
quantité d'aluminium pour
sa fabrication, Il ne restait
qu'une seule chose que l'on
pouvait changer : son syste-

ou crée des entreprises, com-
me M. Lucas se définit, a
done patiemment cherché 3
metire au point un systéme
capahle de répondre & la de-
mande des consommateurs,
11 a fallu un an pour conce-
vaoir le projet, 11 & fallu un an
et demi de plus pour arriver &
une élanchéité compléte. Et

U AT @NC0Te POUr Arrver i
le lancer sur une chaine de

production.

Baton de pélerin

et canette &n main

Larcer un nouveau produit
est extrémement long. « No-
tre systéme a subi de nom-
breuses modifications au fur
et & mesure {poir ci-dessons),
MNous avans dit metire au
point de nombreux protoco-

LA CANETTE REFERMABLE, CESTQUOI ?

Garantir une hygiéne parfaite, conserver le goid, pré-
gerver la fraicheur du contenu, ne pas laisser échapper
la moindre bulle, préserver le gaz, voici les nombreu-
ses contraintes du systéme refermable pour une canet-
te sur lesquelles il a fallu réfléchir,

La canatte refermable, ce sont done trois bouts de plas-
tique qui sont assemblés directement sur le capat,
Dol un systgme de production unique et la création
de machines spécifiques.

Aprés avoir créé un premier systeme, Franck Lucas
s'est heurté & un souci (impossible d'owvrir la canette &
cause de la trop forte pression qui gexerce 8 lintérieur
du produit (6 bars, plus que des pneus). 11 a donc fallu
créer un systéme de dégazage.

Vioici |e systéme., Phoio 5.

lui. 11 a fallu imventer des ma-

les et tests pour vérifier notre
produit s, décrit-il. Comme
par exemple, celui de l'in-
fluence du plastique sur le 1i-
quide. Autant de réponses &
des questions que pourraient
dventuellement poser les fu-
turs clients. « Je connais
mieux les canettes gue les fa-
bricants eux-mémes », plai-
sante M, Lucas. Certaine-
ment, et avec ces batteries de
test, c'est également plus faci-

chines capables de produire
les piéces tout en gardant un
moindre cout. Et il faut pro-
duire beaucoup car le mar-
ché est trés grand consom-
mateur de produit. Le
premier module de produe-
tion doit fomctionner dans
les prochaines semaines en
France Ensuite, Franck Lu-
cas pourra partic  la congqui-
te du monde.

GREGORY JACOB

Autre contrainte que s'est fixée le chef d'entreprise -
épouser l'ergonomie actuelle. Un autre systéme de ca-
nette refermable existe mais la ferme du trou permet-
tant de boire est différente

Question hygiene, la languetie dinvulnérabilité repo-
sitionnable est la demitre innovation. Un petit systi-
me permet de la maintenir attachée et donc de proté-
ger 'endroit ofl on poss la houche,

Enfin, la canette est un produit recyelable. L'alumi-
nium utilisé dans le monde est aux deux tiers issu du
recyclage. [l fallait done trouver un produit qui disps-
rait quand la canetle est fondue, Avec le plastique, il ne
reste plus aucune trace.

a.Jd.



