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TOTALE CONFIANCE

et des entreprises privées.

100 % des contrats renouvelés
Installée depuis 3 ans sur Chalon, Adista
a vu tous ses contrats renouvelés. Son
fichier clients compte une soixantaine
d’entreprises, dont 25 sur ke Chalonnais
parmi lesquelles les SDIS, des hépitaux,

| 30 ans.

| Un réseau national
. Adista, c'est 17 agences en France et une
| maison mére installée & Nancy. Adista

i emiste depuis 5 ans. Il s'agit de I'entité

i commerciale de Réalisation et Montage

i Informatique (AMI) qui existe, elle, depuis

. OBJECTIF

i Malller le territoire

: Adista Chalon souhaite accompagner
i les responsables de développement

i Aconomigue et les délégants dans leur
i1 mission en apportant des services

i pertinents aux entroprises en matiére

| de télécommunication.

ADISTA. Avez-vous dégja pensée a louer vos services de télécommunication ?

Des solutions sur mesure

Ingénieurs. C'est le profil des salaries d° Adista. lls sont
130 en France et trois 5

Adista est une société spé-
cialiséa dans la fourniture
de services en télécommu-
nication. Das solutions pour
les entreprises qui souhai-
tent éviter d’investir dans
du matériel ou des logiciels.

omme l'explique sim-

plement Philippe

Lambert, directeur
d'agence : « Aujourd’hui, on
abaisse les colits dinvestisse-
ment par de la location de
services informatiques et de
télécommunication, en fonc-
tion des besoins de chague
entreprise »_Trés simple-
ment, les logiciels sont loués
ala demande et mis & disposi-
tion via les réseaux de wélé-
communication. Adista
achite le matériel, les logi-
ciels et les mutnalise au plas
grand nombre grice i des
systémes de fermes informa-
tiques.

A titre d'exemple, Philippe
Lambert expligue que '« on
peut proposer un poste de
travail complet avec télépho-
ne, plus communication, et
un espace de travail adapté a
la société surun PC, en inté-
grant les logiciels métier,

ur I'agence de Chalon.

Philippe Lambert, directeur de lagenca Adista Chalon.
Proio 5. Alnane (CLR)

pour 30 € par mois =.

« les données sont com-

me des coffres-forts »

Pour véritablement coller
aux besoins de chague client,
les ingénieurs d'A dista se ren-
dent sur le site, réalisent des
andits, analysent les besoins
puis proposent les migrations
de données, sachant que les
fichiers clients restent la pro-
priété du client. Cette solu-

tion est en total accord avec
la réglementation, et assure
naturellement la pérennité
des systgémes informatigues.
Adista assure hébergement
et les sauvegardes el comme
le souligne Philippe Lambert,
« chex nous, les données sont
comme dans un coffre-
fort | », précisant tris vite
qu'en plus, elles ne quittent
pas la France.

Adista bénéficie d'une force

£ Mva volonté,
accompagner les
entreprises a faire

le meilleur choix.”
——
Philippe Lambert. directeur de
I'agence Adista Chalon

de frappe nationale mais res-
te néanmoins un acteur local,
trés attaché & son territoire.
Depuis I'agence chalonnaise,
Philippe Lambsert et son équi-
pe interviennent sur Chalon,
la Safne-et-Loire mais Ggale-
ment sur toute la Bourgogne
et la Franche-Comié. « Tous
les services que nous propo-
sons ont besoin de débit en
terme de transmission de
données et donc d'une fibre
qui g'interconnecte avec les
réseaun exisiants =, explique
le spécialiste. « En tant
quiopérateur national de télé-
communication, on peut ut-
liser cetie fibre et transporter
les données des entreprises,
mais nous utilisons aussi le
réseau henzien Net Bourgo-
e et les infrastructures exis-
tantes comme le SDSL et
PADSL ».

i Solution compléte. Adista fournit les telécommunications
et les senices quivont avec.

Une petite révolution

Pour ceriaines entreprises,
louer ses systemes de télé
communication est une peti-
te révolution et face & ce
changement de mentalité,
Philippe Lambert sait gue
pour réussir, il faut garantir
trois choses aux clients - « La
fiabilité du conseil par rap-
port & l'expertise technique,
I'assurance de maintenir la
garantie des services et la pé
rennité des données =. Sur
Lous ces points, Adista s'enga
e
Installée rue Louis Jacques-
Thénard a Chalon, Adista a
bénéficié des conseils de
I'Aderc pour son développe
ment et comme le souligne
Philippe Lambert, « on cont:
nue de travailler avec I'Aderc
£1 501 résean, ce qui permet
détre souvent en amont des
projets de développement ».

Pour ce spécialiste des solu
tions numérigues derniére
génération, il est important
de faire savoir gqu'Adista pro-
pose des solutions concrides
dans la course vers la com-
munication unifiée.
T STEPHANIE ALBANE [GLF]



