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12 ET 13 NOVEMBRE
Sur le salon du Marlage

Cette annéa ancore, Atout réception sera
presant sur la salon du Mariage de Chalon,
les 12 et 13 novembre, au Parc des
expositions. L'occasion de découvrir
plusieurs mises an scéne du matérisl

i disponible.

CHALON NICKEL. La SARL regroupe Nickel Blanchisserie et Atout Réception.
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‘| BLANCHISSERIE

g GO0 kg/par jour

Nickel Blanchisserie traite en
mayenne 600 kg de linge par jour,
essentigllement des vétements de
travail, des nappages, des couettes,
des draps, des vollages

et des vétements da sport.

2ET3DECEMBRE
Portes ouvertes

ChalonNickel propose des portes ouvertes
vendredi 2 et samedi 3 décembra, Loccasion pour
toutie monde de découvrir les nouveausx locaux, |
les nouvelles prestations et leshowroom qui met
en scane toutela partie location de matériel de
réception. Ouvert non-stop ded & 19heures.

De nouvelles perspectives

Chalon Nickel, Torte de deux
activités complémentaires,
renforce son activité de ba-
se el cherche 4 s ouvrir en
douceur au marché des
particuliers.

halon Nickel a démé-

nagé cet €1€ pour $'ins-

taller dans une nouvel-
le zone d activité, sur la
commune de Sevrey. Ce dé-
ménagement a ét€ l'occasion
pour le gérant Jérime Martin
de faire évoluer ces deux acti-
vitis que sont la blanchisserie
et la location de matériel de
réception.

Le projel de déménage-
ment, Jérime Martin 'avait
en téte depuis 2008 mais il fal-
lait trouver le terrain ou des
locaux et puis les finance-
ments. Grice 3 'Aderc, le
choix s'est finalement fait sur
cette nouvelle zone. Le ter-
rain de 2 800 m2 abrile désor-
mais un bitiment modeme et
fonctionnel de 700 m?, cons-
truit en & mois seulement. Ce
nouvel emplacement a per-
mis de faire évoluer les dewx
activités, C6té blanchisserie,
il en & profité pour s¢ mettre
aux normes et rationaliser
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d'évenements. Pholo 5. A [CLR

I'sutil de travail en installant
notamment des machines
spécifigues qui sont chargfes
d'un cité puis le linge propre
est récupéré dans une autre
pitce. En blanchisserie, il tra-
vaille & 100 % avec les profes-
stonnels qui sont essentielle-
mentdes hitels, des
restaurants, des industries,
des maisons de retraite ou des
clubs de sport. Ils souhaitent
anjourdhui capter les particu-
liers notamment en propo-
sant des presiations aux tarifs
attractifs sur des housses de

Lactivité de location de ma-
tériels de réception a égale-
merit subi quelques modifica-
tions. « Mous avons engagé
une réflexion par rapport 3 la
location pour proposer du
matériel plutét haut de gam-
me car nous pensons qu'il
faut coller 4 ce que les gensre-
cherchent », expligue Jéréme
Martin. Belles assiettes,
beaux verres, qualité dela pre-
sentation sont done les mai-
tres mots chez Atout Récep-
tion. Actuellerment, les clients
sont & 85 % des profession-
nels, & savoirdes traiteurs, des

hiiteliers ou bien des clubs
sportifs-ou entreprises qui or
ganisent des réceptions. 15 %
seulement du chiffre d'affaires
se réalise en direction des par-
ticuliers et avec son nouveaw
showroom, cette partie pour-
raitun peu progresser,
Drautant plus gu'en déména-
geant, [érdme Martin a égale-
ment eu Pidée de compléter
son offre de services en pro-
posant des nappages et de la
décoration jetables.

Uine histoire originale

L'entreprise est donc en
train de se développer, mais
gu'elle en est I'origine ?
L'aventure Chalon Mickel a
commencé en 1994 par un
atelier de blanchisserie et la-
verie Libre-service & Saint-
Jean-des-Vignes. C'est en
2002 que I'activité de location
de matériel de réception s'est
gjoutée et ce 4 la demande
d'un client, 'Elan Chalon. Ce
client avait besoin de nappa-
ge etde blanchisserie, puis pe-
tit & petitle club a demandé de
la vaisselle pour ses récep-
tions.. . et Jérbme Martin a 6
nalement créé Atout Récep-
tion. En 2004, les deux

| Hautde gamme. C'estle positionnement choisi par Atout = 500 000 €. C'estle chiffre d"affaires de Chalon Mickel, réparti

Réception qui propose de lavaisselle et des prestations dequalité.ii  de maniére égale entre Nickel Blanchissarie et Atout réception.

gL En
blanchisserie,
j'ouvre mon offre
de service aux

particuliers.”

|
Jiérbme Martin,
gérant de la SARL Chalon Nickel

activités ont &t regroupées
en zone nord car il fallait de la
place pour stocker e matériel
proposé & la location.

Avec le déménagement cet
1€, c'est une nouvelle étape
de développement, avec en-
core plus de place et une offre
qui continue de se diversifier.
Actuellement, Chalon Mickel
c'est une équipe de huit per-
sonnes assez polyvalentes etd
moyen terme, Jérdme Martin
envisage de renforcer les
rangs avec un chef datelier
blanchisserie et un commer-
cial sédentaire qui pourrait
s'occuper des dewx activiiés.

STEPHANIE ALBANE (CLP)
INFOS
Atout Récoption ot Nickel
Blanchisserie,
rue de ba Varpilibre 3 Seuroy.
O wwwatoutreception.com




